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LADECISIONE. ApertA-UHIClalménté ia.'procedura péni-'la srldi 'Cocca'g'lio Cbmrh_i:-sééﬁﬁ-b-g-md'iziale e Antonio Passa'h-’-til'ﬂci= ;

Concordato Fin-Beton, via libera dal Tribunale

l'attivo realizzabile stlrnato
aquota 85,4 milioni dieuro
Per i chirografari previsti
circa 43 milioni dieuro

«Ricorrendo i presupposti...
la proposta di concordato pre-
ventivo presentata da Fin-Be-
ton srl in liguidazione va di-
chiarata ammissibile».

E il passaggio chiave conte-
nuto nel provvedimento con il
quale il Tribunale di Brescia,
sciogliendo la riserva dopo la
cameradi consiglio, ha dichia-

ratoapertala procedura, acco-
gliendo quindi Iistanza pre-
sentata da primari professio-
nisti bresciani prima della fi-
nedel 2011. Giudice delegato &
stato nominato Raffaele Del
Porto, commissario giudiziale
Antonio Passantino (leader
dell’'Ordine dei dottori com-
mercialisti ed esperti contabi-
li di Brescia). Dadunanza dei
creditori é fissata per il prossi-

‘mo 8 maggio alle 11,30.

Nel doecumento, prima della
decisione, viene ricordato, tra
Taltro, che dalla relazione del

professionista «attestatme»
emerge un attivo realizzabile
mediante la liquidazione con-

cordataria valutato in circa .

85,4 milioni di euro: unimpor-
to che potra consentireil paga-
mento integrale delle spese di
procedura e dei crediti prede-
ducibili (non inferiori a 6 min
di euro), nonché dei creditori
privilegiati (circa 36 min dieu-
10, di cui 30,55 min per crediti
ipotecari) con l'eccezione di
quelli per rivalta Iva; residua-
no, quindi, 43 milioni di euro
circa considerati in «cospicuo

Una veduta esterna della sede della Fin-Betona Coccaglio

margine»: consentira verosi-
~milmente il pagamento dei
chirografariin misura apprez-
zabile (per loro la proposta di
concordato prevede olire il
70% di quanto vantato), «an-
che qualoraalcune delleipote-
si liquidatorie formulate dalla.
societa debitrice non dovesse-
ro trovare piena realizzazio-
ne», in particolare per quanto
riguarda l'importante attivo
di naturaimmobiliare. Ulazien-
da - con sede legale a Milano,
ma operativa a Coccaglio - de-
ve fare i conti con un passivo
che, complessivamente, dopo
gli ultimi aggiornamenti, su-
perai100 milioni di euro.

Ilvialibera per Fin-Beton srl

éarrivato alcune settimane do-
po quelli per Nord Legnami
srl (commissario giudiziale
Mareo Passantino; ai chirogra-
fariil42,67%) e Cde (Centro di-
stribuzione edile) srl (commis-
sario Cristina Mazzoldi; ai chi-
rografariil 23,22%), entrambe
gia messe in liquidazione, ri-
conducibili al gruppo francia-
cortino. Rinviata al prossimo
23 marzo, invece, 'udienza
per la Quaini srl, la quarta so-
cietd controllata perla quale &

- stata presentataistanza dicon-

cordato preventivo, prospet-
tando il pagamento ai chiro-
grafari del 13,04% di quanto
vantato.eRE.
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PMI E NUOVE SFIDE Il V|cepre51dente d Conﬁndustrla A[do Bonomi, ha tracuato un pFlITlO bllancm e flSSEitO il nuovo obiettivo

Contrattl direte verso quota 250

«Da Brescia modelli virtuosi»

Pasini: «Cosi il futuro del territorio
sara ancora manifatturiero»
Beretta: «Le alleanze stanno

alle radici delle nostre imprese»

Il contratto di rete é gia realta
per 1.063 aziende italiane che
sisono unitein 214 intese, che
«siavviano spedite al traguar-
do delle 250». A testimoniar-
lo, nel giorno del battesimo uf-
ficiale - a Villa Fenaroli di Rez-

~ zato - di M&M Forgings (inte- -

sa strategica tra Mamé e Mon-
chieri, aziende di Cividate Ca-
muno protagoniste nelle for-
ge) e stato il vicepresidente di
Confindustria, Aldo Bonomi.
Lanovitagiuridica puntaada-
re alle piccole realtd uno stru-
mento che permetta disupera-
reil gap dimensionale presen-
tando al mercato realta di me-
die dimensioni assai competi-
tive. Brescia - oltre a M&M - ha
gia visto nascere modelli vir-

tuosi a partire da Five For -

Foundry (fusione dell’allumi-
nio): nata con 5 Pmi, passata a
7 e ora pronta ad aprirsi a tre
aziende di Cekia, Polonia e
Francia. Trale altre intese Bo-
nomi haannunciato quellaim-
minente tra 42 realta nel mon-
do automotive. «Un modello
esportabile - ha detto - al pun-
tochelaFranciaha gid manife-
stato l'interesse ad adottare
unmodello giuridicamente si-
mile». Uno strumento forte,
anche per la defiscalizzazione
degli utili fino a un milione di
euroattuatanel 2011, contenu-
ta nelle intese con il Governo
anche per 2012-2013.

«LE ALLEANZE sono alla base
dellenostreimprese», ha testi-
moniato, Franco Beretta, par-
lando da vicepresidente del

Laplatea alla presentazione di M&M Forgings FoToLIVE/Gianluca Pavarini

gruppo armiero (ima anche di
Aib) e sottolineando sialeinte-
se del fondatore Bartolomeo
Beretta nel 1526 che le scelte
degli zii che nel 1972 si apriro-

no ad una partecipazione este-

ra (con labelga Fn Browning).

- Soluzioni valide nel passato

ma anche per il futuro. A deli-
nearne l'utilizzo strategico é
Giuseppe Pasini, leader di Fe-
deracciai e presidente del

gruppo siderurgico Feralpi di
Lonato, secondo cui «le aggre-
gazioni sono importanti per
guardare oltre le difficolta le-
gate all’eccesso di capacita pro-
duttiva. Permettono di posizio-
naremegliole aziende sui mer-

- catiimponendole come espor-

tatrici di prodotti e know how
in una logica di valorizzazio-
ne, di segno opposto alla delo-
calizzazione». Il tutto ricor-

AFFINI ERECIPROCI
«Superare la paura
dellimprenditore di

_perdereliberta e controllo

dell’azienda valorizzando
affinitaereciprocitay. In
questa formula di
Giovanni RenziBrivio
(presidente di Project
Groupsrleregista
dell'operazione M&M
Forgings) stail percorso
chehapermesso a
ForgiaturaMamé (societa
di Mamé Group) e Forge
Monchieri- guidate da
Andrea Mamé e Gaia
Monchieri - di unire le
forze con un contratto di
rete. Metterannoin
comunericercae sviluppo,
commerciale, acquistie
manutenzione, Le due
realta possono vantare
ricavi per circa 200

_ milioni, quasi 300

dipendentie lapresenzain
4 continenti.e

dando che «non tutto si puo
esportare. Produciamo anche
in Germania Est dal 1992». Da.
qui il plauso: «M&M - eviden-
zia Pasini - & un accordo tra
due aziende senza problemi
economici, ma con un obietti-
vo condiviso. Un grande se-
gno di maturita».

UN APPROCCIO sottoscritto an-
chedal fondatore di Siderweb.
com, Manuel Morandi, che
parlando di valori e obiettivile-
gati alle alleanze ha evidenzia-
to come «competere sui gran-
di volumi non & pit compito
delle nostre aziende. Ora biso-
gna puntare sull'intangibile,
ovvero vendere un servizio di
alto livello che porta con sé un
prodotto». Beretta riferendo-
si al proprio gruppo ha decli-
natoin diverse direzionile alle-

AndreaMamé e Gala Monchiericonil nuova logo «M&M ngngs»

Maevi

TORGENGS

anze e gli sviluppi possibili:
«Co-engineering per nuovi
prodotti con partner dotati di
know how particolari, ad
esempio usando material co-
me i tecno polimeri; nuove
strategie di marketing versola

" catena distributiva, investen-

do nella formazione dei riven-
ditori delle piccole armerie;

n “marchio ombrello” come
Bdt(Beretta defence technolo-
gy) sotto il quale portare part-
ner strategici in grado di af-
fiancare i nostri-prodotti pro-
ponendo soluzioni per il com-
parto militare». Tanti orizzon-
ti nuovi che avvalorano I'orgo-
glio con cui Pasini conclude la
tavola rotonda: «Il nostro ter-
ritorio vive di sidermetallurgi-
co, sul manifatturiero pud con-
tinuare a puntarein futuro».e
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